
Хакатон DANO

Олимпиада DANO



Введение в 
Анализ

«Что влияет на активность пользователей 
в экосистеме Тинькофф?»

Гипотеза
Уровень подписки увеличивает 

активность пользователей в 

экосистеме Тинькофф.
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Цель

Уровень подписки увеличивает 
активность пользователей в 
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Данные
Tinkoff



Данные по сессиям
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База Данных



Методы
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Статистика по полу
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Всего %  Без подписки % Tinkoff Pro %Tinkoff Premium

М 6955 81,2% 15,8% 3%

Ж 3393 88% 10,5% 1,5%



Статистика по возрасту
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14 15 16 17

Всего 1160 1529 2775 5159

% людей с Tinkoff 
Pro

5% 10% 15% 16%

% людей c Tinkoff 
Premium

1,3% 2,1% 2,3% 2,9%
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Покупки

Без Подписки

Tinkoff PRO

Task 1

Task 2

Task 1

Task 2
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Тиньков PR

Task 1 Lorem ipsum dolor sit amet

Task 2 Lorem ipsum dolor sit amet



Подписки
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M NO PRO PRE

NO 80% 3% 1%

PRO 3% 10% 0,2%

PRE 0,2% 0,4% 2%

F NO PRO PRE

NO 88% 2% 0,4%

PRO 1% 8% 0%

PRE 0,2% 0,03% 1%



Результаты
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Возраст
Самыми активными 

пользователями является 

мужская часть населения 

в возрасте от 14 до 17 лет
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Время

Время, которое проводят 

люди в приложении, 

лидирует у подписки 

“Premium”.

Кол-во подписок
Количество подписок 

напрямую зависит от 

возраста клиента

Наши Результаты



Средняя сумма 

покупок

Средняя сумма покупок 

намного лидирует у 

подписки “Premium”,
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Подписки
Исходя из представленных 

данных в таблице, видим, 

что большая часть 

владельцев тинькофф

остаются на протяжении 

всего пользования без 

подписки.

Наши Результаты



Обсуждение

1.Больше 

выборка

2. Данные подростков о 

среднем балансе за 

период
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