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Электромобили:
как выбрать?



Предварительный 
анализ
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гибридыэлектромобили

Предварительный анализ
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Предварительный анализ
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Были найдены следующие ошибки:
1. Разные форматы ячеек в одном 

столбце 
2. Большое количество пропусков 
3. Несоответствие заявленным данным

Ошибки и выбросы
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1. 

Ошибки и выбросы

2.
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3.

Ошибки и выбросы
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- заправки

Гавайские 
острова



3.

Ошибки и выбросы
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Чему уделяют 
внимание клиенты 

при выборе 
электромобиля? 

Исследовательский вопрос:
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При выборе электромобиля 
покупатель акцентирует своё 

внимание на цене в зависимости от 
своего местоположения

Гипотеза 1
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Покупателям из окраин более важны 
запас хода, ёмкость аккумулятора, 
мощность, максимальная скорость.

Тезис 1
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Механизм работы гипотезы
В центре работа и заправка 

расположены близко

Не нужно преодолевать 
большие расстояния

Автомобилю не нужны 
высокие характеристики

Он дешевле

На окраинах работа и заправка 
расположены далеко

Нужно далеко ездить

Автомобиль должен иметь 
высокие характеристики

Он дороже
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Правда ли, что дорогие автомобили 
имеют высокие характеристики?

Мощность, ёмкость аккумулятора и максимальная 
скорость зависят от цены, а значит мы можем 
считать, что характеристики прямо 
пропорционально зависят от цены.
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Расположение машин различных 
ценовых категорий
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- 0-50 тыс.

- 50-90 тыс.

- 90-100+ тыс.



Расположение машин и заправок на 
карте
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- машины

- заправки



Вывод
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Гипотеза не подтвердилась:
1) Не выявлено зависимости между ценой и 

дальностью хода.
2) Дешёвые машины покупают везде, а дорогие и 

средние - только в центре.
3) Заправки расположены там же, где 

зарегистрированы машины, а значит далеко 
ехать, чтобы заправиться, не нужно.



Почему так?
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1) Живущие (в частных домах) на окраинах люди могут 
заряжать машину не только в городе, но и у себя дома;

2) Если заработная плата в центре больше, то там будут 
покупаться дорогие авто (но нам не хватает данных о 
заработной плате в Вашингтоне) ;

3) Обычный покупатель смотрит на такие 
характеристики, как экологичность, марка авто, т.к. 
эти характеристики раскручены маркетингом.



Популярность брендов и марок
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количество продаж

Тесла долгое 
время являлась 
монополистом 
на рынке 
электромобилей



Экологичность по гос. стандартам
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Кол-во 
автомобилей

Экологичные Неизвестно Неэкологичные



Практическое применение гипотезы

Автосалоны могут лучше 
понимать спрос покупателей и 

пополнять автопарк 
востребованными 

автомобилями
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Это позволит увеличить 
прибыль и уменьшить 

остаток на складе



Нам не хватило:
Данных по заработной плате, распределенной 
по территории штата Вашингтон 

Времени, чтобы добить вторую гипотезу



Подвал



Гипотеза 2: При покупке автомобиля, люди 
задумываются о цене его содержания (как 
дорого его заряжать).

Механизм: люди всегда стараются экономить 
=> покупают автомобиль который дешевле 
содержать

У нас есть данные о мощности и 
запасе хода автомобиля, из которого 
можно рассчитать расход и 
стоимость зарядки. Расход считаем 
по формуле мощность(Power)/запас 
хода (Range)*100, после чего 
умножаем на стоимость 1кВтч 0,1$ c  
сайта, и получаем цену заряда 
электромобиля.
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Вывод: От цены заряда автомобиля не зависит  ни 
один из параметров. На графике справа показаны 
цены  на зарядку автомобилей, по которым можно 
понять что машину выбирают не из-за дешевизны 
обслуживания

Цена
 зарядки ($)

Порядковый 
номер машины

https://findenergy.com/wa/


CREDITS: This presentation template was created by Slidesgo, and 
includes icons by Flaticon, and infographics & images by Freepik 
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Гипотеза 3: дешевые автомобили 
доступнее, поэтому их чаще 
покупают.
Механизм: мы разделили на 3 
категории (дешевые, средние, 
дорогие) и построили график 
зависимости цены автомобиля от 
его покупок.

Вывод: на графике мы видим что гипотеза 
подтверждается, что и так очевидно.

Цена в тысячах

https://bit.ly/3A1uf1Q
http://bit.ly/2TyoMsr
http://bit.ly/2TtBDfr


Подвал
Не электрические двигатели у машин из таблицы
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Toyota RAV4 — Википедия (wikipedia.org)
Ford Ranger — Википедия (wikipedia.org)
Chevrolet S-10 — Википедия (wikipedia.org)

https://ru.wikipedia.org/wiki/Toyota_RAV4
https://ru.wikipedia.org/wiki/Ford_Ranger
https://ru.wikipedia.org/wiki/Chevrolet_S-10

